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VULE TECH

Ulinco Vulctech ar experter pa gummimaterial for slitage, reparation och underhall. Vara kunder &r framst drifts
och underhallsavdelningar inom svensk process- och tillverkningsindustri. Vi erbjuder tekniska gummilésningar
som skyddar mot korrosion och slitage. Vi ar partners med REMA TIP TOP, en globalt ledande leverantdr inom
detta omrade, vilket ger stort kunnande samt kvalitet i vara projekt. Vi ar certifierade enligt ISO 9001 och ISO
14001 och ingar i den familjedgda Ulinco koncernen med bas i Goteborg. Besok oss pa www.vulctech.se.

Till vart kontor i Goteborg soker vi

AFFARSUTVECKLARE / TEKNISK SALJARE

som med entreprenéranda och teamkansla utvecklar var férsdljning av
helhetsprojekt mot energi- och processindustri

Om oss

| vart bolag ar vi ett team déar varje person har en direkt verkan pa resultatet. Vi tror pa individen och
vardesatter egenskaper sasom handlingskraft, initiativformaga och ett stort ansvarstagande.

Vi utfor installations-/underhallsprojekt i var verkstad eller i kunds anlaggning. Vi samarbetar med méanga
lokala verkstader/partners och levererar aven reparationsmaterial och verktyg till dessa for installation
hos slutkunder dver hela landet. Vi arbetar med gummi/polymera material av hdgsta kvalitet som ger
langsiktigt skydd mot slitage och korrosion. Vara kundrelationer &r langsiktiga och projektorienterade. Vi
gynnas nu av en vaxande tilltro fran vara kunder och ser ett 6kande behov av palitliga och lokala tjanster.

Vi erbjuder dig en plats i en liten flexibel organisation med positivt arbetsklimat och korta beslutsvagar.
Du kommer att erbjudas utbildning inom var produkt/applikation. Du far fortroendet att sjalvstandigt driva
och utveckla dina affarer.

Arbetsuppgifter

Du kommer att driva nyforséljning av projekt, framst avseende skydd mot korrosion och slitage, mot
kunder som exempelvis livsmedelsindustri, petrokemiskindustri, rederier, gruvindustri, varmeverk etc.
Tyngdpunkten i ditt arbete kommer att vara att utveckla langsiktiga relationer med nya kunder inom
prioriterade kundsegment.

Du kommer att arbeta i team tillsammans med andra séljare, platschef och verkstadschef. Arbetet ar
mycket varierande och styrt av vara kunders behov och 6nskemal. Du har fullt ansvar inom dina
atagande, allt ifrdn planering av det egna arbetet till Iinsamhet och kvalitet pa leveransen.

Ditt forsaljningsomrade ar hela Sverige men med tyngdpunkt pa de sydvéastra delarna. Du har tata
kontakter med véra europeiska samarbetspartners och utvecklar dar goda relationer som du sjalv har
daglig nytta av.

Din profil
Du ar utatriktad och positiv och trivs med att skapa och bibehalla goda kundrelationer. Du har en teknisk
bakgrund/utbildning och ett par ars erfarenhet fran framgangsrikt férsaljningsarbete.

Vi soker dig som vill utvecklas som saljare och som finner det stimulerande att f4 helhetsansvar for egna
projekt. Det ar meriterande om du har erfarenhet fran underhallsverksamhet inom energi- eller
processindustri. Vi befinner oss i ett expansivt skede och stker darfor dig som ser det som en utmaning
att bidra till var tillvaxt.

Kvalifikationer

e  Ett par ars erfarenhet fran forsaljning av tekniska produkter, tjanster eller projekt
En positiv instéllning, egen drivkraft och en vilja att utveckla nya kundrelationer
Svenska och Engelska i tal och skrift, Tyska ar meriterande men ej ett krav
Datorvana samt vana fran affars- och CRM system
Teknisk hdogskoleutbildning

Ansdkan skickas via:
e-mail fill: jobb@vulctech.se
alternativt: Ulinco Vulctech AB, Att: Tomas Amtén, Askims Verkstadsvég 13, 436 34 ASKIM

Mark ansdkan "Affarsutvecklare”. Ansdkningarna kommer att bearbetas IGpande.
Har du ndgra frégor ar du vélkommen att ringa var platschef Tomas Amtén pd telefonnummer 031-7485553



http://www.vulctech.se/

